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一、董事会秘书做公司基本情况介绍 

张钟方女士介绍了第三批国家中成药集采及首批扩围接续集

采政策情况、公司拟中选品种及本次集采对企业发展的影响。 

二、问答交流环节 

1．公司拟中选品种注射用血塞通价格对利润影响情况与明

后年放量预期？ 

答：注射用血塞通在第一批续约名单内，中选价格基本符合

公司预期。公司产品在同类品种中日均治疗费用相对偏低，满足

国家医保局控费要求和导向。根据国家政策导向，该品种在终端

开发和终端覆盖方面优势明显，产品销售量预计会大幅度增长。 

2．公司产品市场开拓计划与结构？ 

答：随着中药集采提速扩面，给公司医药渠道销售和中药注

射剂销售带来经营新机遇和挑战。为应对行业和市场环境变化，



公司不断调整产品结构和销售渠道结构。 

产品结构方面，将不断增加口服品种销售占比，未来口服品

种销售贡献占比将提升到 50%以上。 

渠道结构方面，公司顺应分级医疗趋势，加强县域和基层终

端覆盖，同时加强以零售为主的院外渠道销售贡献，未来计划形

成等级医院、基层医疗、院外渠道销售贡献各占 1/3。 

通过产品结构调整、渠道结构调整，将增加产品终端覆盖，

改善公司销售结构，增强公司应对行业结构变化能力，保障经营

良性可持续发展。 

3.双黄连注射液中标价格较高，后续份额和品种利润率展

望？ 

答：双黄连注射液属于中药抗菌消炎用药，适用于病毒及细

菌感染的上呼吸道感染，其原市场份额占比不大，但中成药抗菌

消炎市场潜力较大，据米内网数据显示 2023 年中药呼吸系统医疗

渠道市场规模已达 468 亿元。随着产品集采和终端覆盖增加，其

市场结构会有很大变化，这种市场格局变化给双黄连注射液带来

新的机遇。 

依托公司中药全产业链布局，公司掌控了重点中药材品种的

市场行情变化和源头供应链。借助双黄连注射液集采中选机遇，

与公司产业链结合，实现药材采购成本最优化，形成产品的成本

优势。借助产品集采身份、供应链优势、营销优势，双黄连注射

液有望被打造成新的中药大品种，实现规模、市场份额、品种利

润的综合提升。 

4.公司中药材原材料供应体系是怎样的？长期来看如何应

对原材料价格波动？ 

答：公司涉及的除中成药集采外，还有中药饮片集采。公司

参股企业安徽九洲方圆制药有限公司的中药饮片集采共 45 个品

种、84 个品规拟中选。 

公司中药材供应体系包括品种行情分析系统、药材产地直采、

供应商战略合作等。品种行情分析系统借助公司中药材板块积累

的药材交易数据，跟踪、分析公司所需药材价格行情变化，确定



合适采购节点。产地直采依托公司在全国道地药材产区的布局，

深入产地，从源头掌握优质药材供应资源。同时与优质供应商建

立战略合作，保障货源供应的稳定性，获得质量优势和价格优势。 

公司通过构建的中药材全产业链供应体系，运用行情价格变

化监控、市场供需预测、产地合作等方式，应对和降低了价格波

动带来的影响。2024 年中药材价格行情稳中有降，其中对优质中

药材及其制品需求旺盛，将产生优质优价效应，有利于公司集采

中选药品和中选饮片品种。 

5.公司的股权激励与分红后续是如何规划？ 

答：公司高度重视投资者回报，也将按照政策引导，积极探

索提高分红比例或是增加分红频率的可行性，但具体的计划还是

要根据公司的业绩达成及未来业务发展和投资情况进行综合考

虑。 

6．公司口服制剂（复方芩兰口服液和小儿热速清糖浆）覆

盖推广情况与后续销售展望？ 

答：随着人们对健康意识的提高、中医药在预防和治疗疾病

中的优势逐渐被认可及儿童等重点人群健康受到重视，抗病毒类

药品和儿科用药的需求将持续增长。复方芩兰口服液和小儿热速

清糖浆作为中药保护品种，享有政策和市场优势，市场潜力巨大。

公司通过专业化的学术营销能力，深化全渠道布局，推动产品在

医疗机构和零售终端的销售。 
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